HHX IKAST
INNOVATION

Hvordan far en virksomhed
solgt sine varer pa den bedst
mulige made?

OM STUDIERETNINGEN

Laer om salg, markedsfgring,
reklamer, gkonomi, ivaerk-
seetteri og produktudvikling
i bade teori og praksis. Du
skal f.eks. analysere virk-
somheders gkonomiske
situation og markedssitua-
tion, analysere forbrugernes
efterspgrgsel og kagbevaner
samt udarbejde forslag til
budget og markedsfgring.

P& 2. Ar skal du starte din
egen virksomhed og prgve
at arbejde med alt lige fra
produktudvikling, frem-
laeggelse af forretningsplan i
Nordea, analyse af markeds-
forhold og praktisk salg og
markedsfaring.

START DIN EGEN
VIRKSOMHED

I faget innovation lzerer du
metoder til det og praver

at veere rigtig ivaerksaet-

ter. Du deltager desuden i
salgsmesser, hvor du skal
fremlaegge dine ideer og din
forretningsplan for virk-
somhedsledere, der giver
dig feedback og rad til det
videre forlgb.

Til faellesarrangementer
vil du mgde forskellige
ivaerksaettere og hgre om,
hvordan de har tacklet de
udfordringer, som altid vil
opsta.

STUDIERETNINGSFAG

Afszetning A
Virksomhedsgkonomi A
Innovation C

OBLIGATORISKE FAG

Dansk A

Engelsk A

2. Fremmedsprog (Spansk A
eller Tysk B)

Samtidshistorie B
International gkonomi B
Erhvervsret C

Matematik C

Samfundsfag C

IT og Sundhed

VALGFAG

Tysk A

Matematik A

Matematik B
Samfundsfag B
Finansiering C
Kulturforstdelse C
Markedskommunikation C
Psykologi C

Organisation C

HVIS DU VIL VIDE MERE

Kontakt en af vores vejledere:
Pia Flindt Christensen

tlf.: 2542 4635

Elisabeth E. Jacobsen

tlf.: 2542 4658
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